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S o m m a i r e

1

2

3

Quels indicateurs, à quelle fréquence et avec qui ?

Démonstration de PowerBI : comment visualiser toutes vos 

data pricing rapidement ?

ThinkCell : comment gagner du temps sur vos reportings ?



Key Performance Indicator

DEFINITION

Clé

Performance

Indicateur

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



Key Performance Indicator

LES DONNÉES : UN ÉLÉMENT MAJEUR AU COEUR DU MÉTIER DE PRICING

Catalogue tarifaire Produits Ventes

Facturation Clients Usages

Revenu Marketing
Promotions & 

Remises

Full 

ownership

Must have

Shared 

ownership

Must have

Shared 

ownership

Nice to have

Analyze

Design

Configure 
Price & 
Quote

Bill

Control

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



Key Performance Indicator

Stratégie 
d’entreprise

Projet

Pricing

• Finance (Atteinte du 
budget, EBITDA/IFRS, 
profit vs CA, croissance)

• Clients (NCA, C4L, NPS, 
Satcli, Churn)

• Ad-hoc

• Pricing discipline (remises, 
augmentations tarifaires)

• Pricing transformation 
(ARPAC, tiering)

CATÉGORIES D’INDICATEURS

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe

Fréquence 
Annuelle ou 
trimestrielle

Suivi 
mensuel



Key Performance Indicator

Contrôle de 
gestion et 
direction 

financière

DSI

Marketing 
Operations, BI 

& Data 
scientists

Sales Operations 
et ADV

Customer 
Experience

Etudes 
Marketing

R&D

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe

LES INTERLOCUTEURS CLÉS



Power BI

CRÉEZ VOS DASHBOARDS ET PARTAGEZ-LES EN 1H

Economique

Intuitif

Permet d’agréger plusieurs sources

Mises à jour fonctionnelles 

constantes

Version cloud permettant un 

partage facile 

La version suite graphique d’Excel 

et d’OLAP

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



ThinkCell

VOS PRÉSENTATIONS POWERPOINT SIMPLES ET GRAPHIQUES

Economique

Gain de temps

Simplicité

Trucs et Astuces 

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



ThinkCell

VOS PRÉSENTATIONS POWERPOINT SIMPLES ET GRAPHIQUES

Economique

Gain de temps

Simplicité

Trucs et Astuces 

0

5

10

15

20

0 5 10 15 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70 75 80 85 90

Cat 2 Cat 3

% Growth

Cat 1
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Cat 6

BULLES

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



ThinkCell

VOS PRÉSENTATIONS POWERPOINT SIMPLES ET GRAPHIQUES

Economique

Gain de temps

Simplicité

Trucs et Astuces 

12%
15%

27%

38m€

Cat2

Rev1

2%

Cat1

23%

75%

7%

14%

Cat3

78%

Cat4

61m€

83%

Rev3 5%

Rev2

120m€ 57m€

57%

MEKKO

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



ThinkCell

VOS PRÉSENTATIONS POWERPOINT SIMPLES ET GRAPHIQUES

Economique

Gain de temps

Simplicité

Trucs et Astuces 

+6m€
+6m€

2017

+17m€

BU1 BU2

291m€

BU3

-1m€

BU7 2018

+1m€

BU5

+1m€

BU6

327m€

BU4

+6m€

29m€

36m€
(11%)

BRIDGE

Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe



ThinkCell

CRÉEZ UN RETROPLANNING EN QUELQUES MINUTES

Févr. Mars Avril Mai Juin Juil. Août Sept. Oct. Nov. Déc. Jan. Févr. Mars

Shift to subscription

Data

Contract tiering

Learning Services packaging & pricing

Pricing coms, training

Policy & accountabilities, governance

SME Portal

Recruitment

Discount management

Fast track on-boarding program

Other pricing optimization work

System

Indexed price increase

Laying the ground Program execution 

FY18

Program 

execution 

FY19
Source : Présentation KPI - Club du Pricing - Mélanie Septe


