
Exigez Plus de la Location 





•    Une multiplicité d’équipements 

Hébergement 
modulaire 

Bâtiment 

Energie 

Manutention 

Compactage 

Terrassement 

Travaux en hauteur 

q  Plus de 300 000 
machines 

q  Plus de 1 000 catégorie 
d’équipements 



•    Une multiplicité de clients du particulier aux grands groupes BTP 



•    La problématique « Prix » 

Secteur 
d’activité client 

Taille du client 

Concurrence 

Localisation 

Saisonnalité 

Taux 
d’utilisation 

Durée de 
location 

Type de 
machine 

Quel prix ? 



En période de crise : une priorité « sortir le 
matériel à tout prix»  

En période de reprise : une priorité 
« optimiser le revenu » 

Mieux piloter notre politique tarifaire 

•  De la gestion de crise au pilotage du revenu  



•  Les objectifs du projet 

Optimiser le revenu 

Mieux définir la politique tarifaire 

Limiter la volatilité des prix  

Fournir des 
recommandations de 
prix « intelligentes » 
pour chaque location 
 
Accompagner les 
commerciaux dans 
l’établissement des 
prix des accords 
cadres 

  



•  Déroulement du projet 
2016 :   

Lancement de 
l’AO 

Choix du 
prestataire 

Contractualisa
tion  

2017 : 
Spécifications 

détaillées 
Construction du 

Modèle (data science 
- segmentation) 

Pilote 

2018 : 
Déploiement 

national  
Préparation 
déploiement 
international 

2019 
Déploiement 
international 

Evolutions de la 
solution 

 



Mieux piloter notre politique tarifaire 

•  Les « livrables » du projet 

Un modèle  « robuste » 
Enrichi tous les mois des dernières données 

Une fenêtre de 
recommandation pertinente 

Des outils d’analyse 
puissants 



•  Résultats du projet 

•  Une bonne acceptation de la solution par le terrain 
 

•  Une réduction de la variance des prix  
 

•  Une amélioration du niveau de  prix 



•  Les facteurs clés de succès 

Bien nettoyer les données préalablement 
 

Identifier précisément les « drivers » de votre 
politique tarifaire 

Travailler / challenger la segmentation  
 

Faire confiance au modèle (data science) 
 

Informer, sensibiliser, former, accompagner … 

Recommander des prix plus que les imposer 


